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RAHMENBEDINGUNGEN. &
02.2013

Gesamtwirtschaft.

Weiterhin nur schleppende wirtschaftliche Entwicklung in der EU — in den flr Bechtle relevanten
Landern Schwankungen zwischen minus 0,2 und plus 0,5 % BIP-Wachstum.

In Deutschland stieg das Wirtschaftswachstum leicht, bleibt aber mit 0,3 % auf niedrigem Niveau.

Branche.

Die zu Jahresbeginn noch positive Stimmung in der IT-Branche hat sich im zweiten Quartal gedreht.
Teilweise prozentual zweistellige Volumenrickgéange in einzelnen Produktgruppen (PC, Server).
Sowohl aktuelle Lage als auch Aussichten auf die nachsten Monate werden schlechter gesehen.

Die entsprechenden Indizes sind dennoch auf vergleichsweise hohem Niveau.

Fazit.

Bechtle zeigt gute Entwicklung bei schwierigen Rahmenbedingungen. Vor allem im Heimatmarkt
Deutschland Gberdurchschnittliches Wachstum.

Kunden zégern in Deutschland nach wie vor bei groReren Dienstleistungsprojekten.
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UMSATZENTWICKLUNG.
Im Konzern 2013 vs. 2012

n2012 m2013

[in Mio. €]

: Ausgeglichenes Wachstum im ersten Halbjahr 2013.
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UMSATZENTWICKLUNG.
Nach Regionen Q2.2013 vs. Q2.2012

= Q2.2012 = Q2.2013

Inland Ausland Gesamt

[in Mio. €]

“ Wachstumsmotor deutsche Systemhéauser (+ 8,9%).
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UMSATZENTWICKLUNG.
Nach Segmenten Q2.2013 vs. Q2.2012

= Q2.2012 = Q2.2013

IT-Systemhaus & IT-E-Commerce Gesamt
Managed Services

[in Mio. €]

Systemhaussegment mit deutlichem Umsatzwachstum.
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BRUTTOMARGE.
Entwicklung seit Q1.2010

149 148 5.3 14,7 4,8

’153,150

Q1/10 Q2/10 Q3/10 Q4/10 Q1/11 Q2/11 Q3/11 Q4/11 QL/12 Q2/12 Q3/12 Q4/12 Q1/13 Q2/13

[in %]

Bruttomarge stabil auf hohem Niveau.
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ENTWICKLUNG EBITDA.
Nach Segmenten Q2.2013 vs. Q2.2012

©Q2.2012  wQ2.2013
EBITDA
+10,1 % ~12,6 %

EBITDA EBITDA

Cowm e

IT-Systemhaus & IT-E-Commerce Gesamt
Managed Services

[in Mio. €]

EBITDA nur leicht unter Vorjahr.
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ERGEBNISENTWICKLUNG.
Nach Segmenten Q2.2013 vs. Q2.2012

©Q2.2012  wQ2.2013

o es e e

IT-Systemhaus & IT-E-Commerce Gesamt
Managed Services

[in Mio. €]

EBIT im Systemhaus legt deutlich zu, Marge im E-Commerce erfreulich.
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ERGEBNISENTWICKLUNG.
Q2.2013 vs. Q1.2013

n2012 = 2013

[in Mio. €]

= Ergebnisentwicklung gegeniiber Vorquartal zeigt positiven Trend.
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MITARBEITERENTWICKLUNG.
Im Konzern seit Q1.2010

5978 5.970 5959 ©0:053

5.750
5.584
47
5357 o479
5.139
4766 +87°
4.604
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Q1/10 Q2/10 Q3/10 Q4/10 QU/11 Q2/11 Q3/11 Q4/11 QL/12 Q2/12 Q3/12 Q4/12 Q1/13 Q2/13

Dynamik im Mitarbeiteraufbau seit Q3.2012 gebremst.
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BECHTLE AKTIE.
Kursentwicklung

02.01.13 31.07.13 )
| 30,93¢€ 36,93 € Borsendaten (zum 31.07.13)

Marktkapitalisierung 776 Mio. €

Performance:
- Bechtle

- DAX

- TecDAX

- DAXsubsector
IT-Services

Bechtle
TecDAX (indiziert)
DAXsubsector IT-Services (indiziert)

26 T T T
Jan.13  Feb.13 Mrz.13 Apr.13 Mai.13 Jun.13  Jul. 13

Aktienkurs im Berichtszeitraum mit positiver Entwicklung.
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BESONDERE EREIGNISSE BEI BECHTLE.
Nachrichten und Aktuelles

GroRe Erfolge im Geschaftsbereich Offentliche Auftraggeber

= Bechtle gewinnt die bislang umfangreichste Ausschreibung der Europaischen Kommission tiber mobile
Endgerate sowie erneut Ausschreibungen der Bundeswehr und Dataport tGber IT-Infrastruktur und

Services.
Ausbau Managed Services.

= In Summe 60 Mitarbeiter wechseln im April und Juni von IBM zu Bechtle Onsite Services.

= Kooperation mit Freudenberg IT bei Outsourcing-Projekten.
Akquisition.

= Sedna Informatik verstarkt uns in Bern mit Kompetenzen in den Bereichen IBM-Infrastruktur und

Virtualisierung.

Wichtiger Partner der Hersteller auf europaischer Ebene.

= Erneut zahlreiche Herstellerauszeichnungen als wichtigster Partner in der Region EMEA.
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WIRTSCHAFTLICHE RAHMENBEDINGUNGEN.
Prognose: IT-Branche 2013

Hardware Software Hardware Software Hardware Software
_ +46% +1,1% +5,9% +5,3%
15,1 Mrd. 2,6 Mrd. € 4,2 Mrd. € 1,4 Mrd. € 1,8 Mrd. €

IT-Services IT-Services IT-Services
+2,5% +3,1% +2,3%
35,8 Mrd. € 7,7 Mrd. € 3,9 Mrd. €
Quelle: EITO, Marz 2013

Entwicklung IT-Markt in der DACH-Region 2013:

= In Summe soll der Markt um + 2,6% auf 90,3 Mrd. € (Vj: + 3,6%) zulegen.

= Hardware zeigt mit 0,1% das geringste Wachstum der drei Teilsegmente.

= Software ist mit 4,9% Wachstumstreiber.

= Wachstumserwartungen fiir 2013 wurden bereits zu Jahresbeginn gesenkt.

= |ndizes zeichnen derzeit noch uneinheitliches Bild.
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AUSBLICK.
Geschaftsjahr 2013

Umsatz.
Bechtle wachst 2013 erneut Uberdurchschnittlich zum Markt und gewinnt weiter Marktanteile.
Fortsetzung der Giberdurchschnittlich erfolgreichen Entwicklung bei den 6ffentlichen Auftraggebern
— auch auf europaischer Ebene.

Weiterer Ausbau des L6sungs- und Servicegeschéfts.

Ertrag.
= Wir wachsen beim Ergebnis, positiver Trend im zweiten Quartal.

= Nachhaltige Effizienzsteigerung durch die Integration der 2012 eingestellten Mitarbeiter.

Mitarbeiterzahl.

= Moderateres Wachstum als im Vorjahr — jenseits von Ubernahmen und Akquisitionen.

Expansion.
= Akquisitionen sind weiterhin Teil unserer Wachstumsstrategie.

= Keine neuen Landermarkte 2013.
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ZEIT FUR IHRE FRAGEN.




Ihr starker IT-Partner.
Heute und morgen.

Kontakt:

Unternehmenskommunikation
Sabine Brand Tel.: +49 7132 981-4115, sabine.brand@bechtle.com

Investor Relations
Martin Link Tel.: +49 7132 981-4149, maurtin.link@bechtle.com
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